
FICHE A RETENIR SUR LA FIXATION DU PRIX 

Section 1 – Déterminer le prix de vente unitaire 
 

Avec un taux de marque 

 

Avec un taux de marge commerciale 

 

 

 

 



Avec un taux de marge nette 

 

Avec un coefficient multiplicateur 

 

 

 

 

 

 

 



Section 2 – Déterminer le montant du prix d’achat ou des 
achats 

Avec un taux de marque moyen 

 

Avec un taux de marge moyen 

 

 

 

 

 

 



 

Avec un coefficient multiplicateur moyen 

 

Section 3 – Les autres facteurs à prendre en compte 

Evaluer le marché potentiel 

 

 

 

 

 

 



 

Prendre en compte le prix psychologique 

 

Calculer un coefficient d’élasticité-prix de la demande 

 

 

 

 

 



 

Prévoir les ventes avec un coefficient d’élasticité 

 

Section 4 – La modulation du prix 

Moduler le prix 

 

 

 



 

Section 5 – La réglementation du prix 

Réglementation des prix 

 


