PARTIE 1 : LE CAS NEWAY
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L’'unité commerciale NEWAY de Nantes a été créée par Thomas Martin en 1995 sous statut
de SARL. Ce magasin, situé dans la zone commerciale d'Atlantis a Saint-Herblain (44800},
a une surface de 400 m2 |l est spécialisé dans la vente d'articles de sports de glisse
(planche a voile, surf, ski, planche a roulettes, etc.).

Le chiffre d'affaires réalisé par le magasin avoisine le million d'euros en 2023.

NEWAY propose un assortiment complet d'équipements et accessoires pour chaque
discipline sportive, ainsi que des vétements «tendance » pour hommes et femmes.
Il dispose également d'un site internet marchand.

La clientéle est représentée par des amateurs passionnés par la pratique d'un sport de
glisse, de tout &ge et a la recherche de produits de qualité et de conseils avisés.

L'évolution du marché et I'apparition de nouveaux concurrents, en particulier des boutiques
specialisées dans les sports de glisse, conduisent Thomas Martin a mesurer I'impact de ces
changements sur I'évolution de son chiffre d'affaires.

Vous assistez le responsable du magasin qui vous confie les missions suivantes :

- Dossier 1 : Analyse des performances du magasin NEWAY de Saint-Herblain et
référencement d'un nouveau produit « Top One »

DOSSIER 1 : Analyse des performances du magasin NEWAY de Saint-Herblain et
référencement d’'un nouveau produit « Top One »
(Annexes 1 a 3)

L'évolution des performances de l'univers « Sports Nautiques » incite Thomas Martin a
étoffer son assortiment de wing foil (aile gonflable). Cette famille de produits est vendue a
I'unité ou en pack.

Thomas Martin a pris contact avec le fabricant SFA, dont la marque FANTASTIC est
recherchée par les passionnés et a été élue marque de l'année par I'AWSI.
Les conditions de commercialisation du wing foil « Top One » viennent de lui étre adressées.
Thomas Martin souhaite commercialiser ce produit au prix conseillé par SFA et appliquer
un taux de marque de 32 %.

1.2 Evaluez les quantités 3 commander afin de se conformer aux deux impératifs de
Thomas Martin. Identifiez les conséquences de ce volume de commandes sur la
gestion du magasin.




Annexe 3 : Conditions de commercialisation du fournisseur SFA

Prix d’achat d'une aile de wing foil « FANTASTIC Top One » : 713 € HT
Conditions de remise aux revendeurs :

= Remise de 12 % pour toute commande

= Remise supplémentaire accordée en fonction des quantités commandées :

Quantité Taux de remise
commandée accordée
< 4 unités 3%
De 4 a 7 unités 5%
De 8 & 12 unités 8 %
= 12 unités 10 %

Frais de transport offerts
Taux de TVA : 20 %
Prix de vente conseillé par le fournisseur SFA: 1 019€ TTC




