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Annexe 4 Prévisions de vente ef dapprovisionnement de s garbure ]

Le produi est i par cartons de & bocaux
Le magasin est vré en quantiés variables les semaines paires et en début de semaine.

Les ventes préisionneles pour les mois e juilet et aoit e répartssent ainsi (amondir &
Tenter supérieur)

Semaine | Semaine | Semaine | Semaine | Semaine | Semaine | Semaine | Semaine
W27 | was | N9 | Wm0 | west | w2 | N33 | s
5% 5% | 25% | 5% | 1s% | 0% | 0% | 15%

Les ventes de la semaine n°27 3 Ia semaine n"34 sont estimées 3 130 bocaux. Elles
Sont évaiuges 3 25 bocaux pour Ia semaine '35,

Le stock iniial en début de semaine n°27 est de  bacaux.
I st pas prévu de stock de sécurits.
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Partie 1 Le cas GAMM VERT

Gamm vert

Gamm Vert est une enseigne de jardinerie spécialisée dans e libre-service agricole.
Fanimalerie 2 Gécoratin et les produits du feroir. A ce four, e réseau compte plus de 1000
‘magasins implanés en France ef au Luxembourg dont 2 majort sont franchisés.

Lunité commerciale Gamm Vert de SaintJean-de-Luz 3 ouvert ses pories en 2005.
Monsieur Lagadec estle directeur de ce magasin franchisé d'une surface de 3 000 -

A récoute des attentes de ses dliens et au regard de ce qui se pratique dans dautres points
de vente du réseau, Monsieur Lagadec souhae développer e rayon « produis régionau ».
Cela se tradulait par un assoriment plus large et plus profond, avec un nombre de
références consigérablement accru (iquides, épicerie, fuis et égunes, salaisons, produts
laiters produits 12 coupe...).

Vous assistez Monsieur Lagadec dans la mise en ceuvre du développement de cette
‘gamme au sein du point de vente

- Dossier 1 : Projet dextension du rayon « produis régionau »

- Dossier 2 Organisaion d'une opération promationnelie

NB - bien quinspirées oun cas réel, pour ges raisons de confidentislié et de simplifcation,
les données chifiées et les mises en situation sont fieives.
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DOSSIER 2+ Organisation dun opération promotionnelle
(Annexes 3 4)

Le nouvel espace de vente des produis régionau sera opérationnel en julet 2021
Monsieur Lagadec a décidé d organiser une promoion du 19 au 24 uilet (semaine 29). Les
Glients bénéficieront de 15 % de réduction sur [ensemble des produits régionaux pendant
Gette semaine. Le magasin restera ouvertlors de la soirée de lancement jusqu'a 21 heures.
Lors de ceft sairée, une dégustation de garbure, soupe fraditionnelle de la cuisine
gasconne (soupe de légumes, canard et lard fumé), sera proposée.

2.1- Déterminez le résultat prévisionnel de la soirée (arrondir vos calculs 3 Fentir l pius
proche).

22- Déterminez a parii de combien de parcipans Ia soirée devient rentable

2.3- Recensez les éléments permettant d améiorer 1 rentabilts de Ia soirée

Vous étes chargé(e) de programmer les approvisionnements de Ia garbure paysanne. Ce
produi est vendu en bocaux de 500 g

2.4 Présentez le programme d'approvisionnement de ce produit au cours de Iopération
promotionnell (arfondir a Fentier supérieur).
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‘Annexe 3t Informations relatives 3 12 soirée de lancement

Le partenariat 2 16 conclu avee un fournisseur local de garbure paysanne.
La dégustation de garbure aura lieu e lundi de 18 heures 21 heures

Une invittion sera envoyée par le magasin par voie postale aux clents déenteurs
de la carte de fdéii. Le fchier lient comprend 10 000 adresses. Seus les cients
de la zone primaire seront ciblés. I représentent 65 % du fichier. Il est espéré un
taux de retour de 2 % sur les envos.

Les frais denvol (mpression + routage + affanchissement) ont 5 négociés &
36 € HT par lof de 500 adresses

Le fournisseur metira 3 dispositon le matériel indispensable 3 Ia dégustation ainsi
auela garbure.

Monsieur Lagadec fournia les récipients jetables de dégustation - 200 pidces pour
un montant total de 29 € HT.

Deu salariés seront présents de 19 heures 3 21 heures, sur ces 2 heures aprés
fermeture du magasin. Le coit horaie brut est de 10,35 €

Les charges sociales patronales s élévent 3 15 % de la rémunération brute. Par
alleurs, ces dew: heures seront des heures supplémentaires majorées 3 25 %

Lors de a soirée, on estime que le taus de ransformation serai de 80 % st e montant
prévisionnel du panier moyen HT de 30,77 €.

Le taux de marque moyen habituel surfes produs régionau est de 25 %.




